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CONTRATO DE SERVICIOS

No. 02 CN/2014-PACSES
NOSOTROS: Por una parte, ROXANA PATRICIA ABREGO GRANADOS,

actuando en nombre y representacién en mi calidad de Directora
Ejecutiva de la COMISION NACIONAL DE LA MICRO Y PEQUENA EMPRESA (CONAMYPE),
Comisién Adscrita al Ministerio de Economia, Gobierno de la Republica de El Salvador, con
Numero de Identificacion Tributaria cero seiscientos catorce — cero treinta mil quinientos noventa
y seis — ciento dos — cinco, cuya existencia se comprueba con: a) Decreto Ejecutivo numero
CUARENTA Y OCHO de fecha tres de mayo de mil novecientos noventa y seis, publicado en el
diario Oficial Nimero OCHENTA Y CUATRO, Tomo Numero TRESCIENTOS TREINTA'Y UNO,
del dia ocho de ese mismo mes y afo, en el que se cred la COMISION NACIONAL DE LA
MICRO Y PEQUENA EMPRESA, que puede abreviarse “CONAMYPE"; b) Decreto Ejecutivo
nimero DOCE, de fecha veinticinco de junio de mil novecientos noventa y nueve, publicado en
el diario Oficial Numero CIENTO VEINTICINCO, Tomo Numero TRESCIENTOS CUARENTA'Y
CUATRO, del dia seis de julio de mil novecientos noventa y nueve, en el cual consta que se
reformo el referido decreto ejecutivo nimero cuarenta y ocho y ¢) Certificacion de Punto cuatro
punto uno de Acta ochenta y nueve, extendida en esta ciudad a los dieciocho dias del mes de
enero del dos mil trece, de la cual consta que en reunidén de los Miembros de la Comision
Nacional de la Micro y Pequefia Empresa celebrada en la ciudad de San Salvador el dia
diecisiete de los antes referidos mes y afo, se acordd nombrarme como DIRECTORA
EJECUTIVA DE LA COMISION NACIONAL DE LA MICRO Y PEQUENA EMPRESA
(CONAMYPE) y que para efectos del presente instrumento me denominare simplemente
“CONAMYPE” o “LA CONTRATANTE”; y por otra parte el seilor JORGE ANTONIO DE
JESUS ALFARO PINEDA,

uien en adelante me denominaré “EL
CONTRATISTA”, y en las calidades antes expresadas MANIFESTAMOS:

Que hemos acordado otorgar y en efecto otorgamos como resultado del Concurso por Libre
Gestion Numero 01/2014-PACSES denominado CONTRATACION DE SERVICIOS DE
CONSULTORIA PARA LA REALIZACION DE “ESTUDIOS SECTORIALES DE INDUSTRIAS
EN EL SALVADOR”: ITEM 1: INDUSTRIA DE CALZADO E ITEM 2: INDUSTRIA DE LA
CONFECCION TEXTIL, de conformidad a la Ley de Adquisiciones y Contrataciones de la
Administracion Publica, que en adelante se denominarda LACAP, su Reglamento, que en
adelante se denominara RELACAP y a las clausulas que se detallan a continuacion:

PRIMERA: OBJETO DEL CONTRATO.

El objeto del contrato es establecer los compromisos adquiridos por las partes, en donde “EL
CONTRATISTA” se compromete a proporcionar a “LA CONTRATANTE", los SERVICIOS DE
CONSULTORIA PARA LA REALIZACION DE “ESTUDIOS SECTORIALES DE INDUSTRIAS
EN EL SALVADOR”: ITEM 1: INDUSTRIA DE CALZADO E ITEM 2: INDUSTRIA DE LA
CONFECCION TEXTIL.




SEGUNDA: DOCUMENTOS CONTRACTUALES.

Forman parte integral del contrato los siguientes documentos: i) La Solicitud de Compra, ii) Los
Términos de Referencia emitidos en el Concurso por Libre Gestion No. 01/2014-PACSES, iii) La
oferta Técnica y la Economica de "EL. CONTRATISTA", iv) evaluaciones realizadas, V) La
Garantia de Cumplimiento de Contrato y; otros documentos que emanaren del presente
contrato, los cuales son complementarios entre si y serdn integrados de forma conjunta; en caso
de discrepancia entre alguno de estos documentos contractuales y este contrato, prevalecer el
contrato.

TERCERA: FUENTE DE RECURSOS, PRECIO Y FORMA DE PAGO.

Las obligaciones emanadas del presente contrato serdn cubiertas con cargo a la fuente de
recursos PACSES, para lo cual se ha verificado la correspondiente asignacion presupuestaria.
LA CONTRATANTE se compromete a pagar a EL CONTRATISTA, la cantidad de hasta
VEINTE MIL NOVECIENTOS CINCO DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA
($20,905.00), con IVA incluido.

La forma de pago de los servicios se hara de la siguiente forma:

Para el item 1, el pago de los servicios es de hasta $9,605.00 y se hara por medio de 3
desembolsos, de la siguiente manera:

« El primer pago por valor de $2,881.50 conlra la entrega y aprobacion del primer informe
al primer mes, que contenga el documento de analisis y tendencias identificadas de
cada sector a partir de fuentes secundarias,

» El segundo pago por valor de $2,881.50 contra la entrega y aprobacion del segundo
informe al segundo mes, que contenga el documento de analisis de focus group y la
boleta de investigacién primaria;

o El tercer y Gltimo pago por valor de $3,842.00 contra la entrega y aprobacién del
informe final informe el cual debera ser presentado en el tercer mes de iniciados los
servicios de consultoria, que contenga:

« Documento con los resultados del estudio diagnostico por sector comprendiendo
analisis de mercado interno — regional y estructura sectorial, enfatizando en
detallar las variables: Demanda, oferta, precios y comercio,

« Documento Propuesta de disefio de estrategias para fomentar la industria de
cada sector en las areas de: Produccién, calidad, innovacion, comercializacion,
organizacion y financiamiento identificados, por medio del estudio realizado;

o En adjunto deber4 incluir la documentacion utilizada para el estudio (boletas de
encuesta, archivos generados, bases de dato, dosier fotografico, bitacoras, listas
de asistencia a eventos y otros),

o Demas productos esperados.

Para el item 2, el pago de los servicios es de hasta $11,300.00 y se hard por medio de 3
desembolsos, de la siguiente manera:

Zde 10



o El primer pago por valor de $3,390.00 contra la entrega y aprobacion del primer informe al
primer mes, que contenga el documento de andlisis y tendencias identificadas de cada
sector a partir de fuentes secundarias;

o El segundo pago por valor de $3,390.00 contra la entrega y aprobacion del segundo
informe al segundo mes, que contenga el documento de anélisis de focus group y la
boleta de investigacion primaria;

« El tercer y ultimo pago por valor de $4,520.00 contra la entrega y aprobacion del informe
final informe el cual deberd ser presentado en el tercer mes de iniciados los servicios de
consultoria, que contenga:

e Documento con los resultados del estudio diagnostico por sector comprendiendo
analisis de mercado interno — regional y estructura sectorial, enfatizando en
detallar las variables: Demanda, oferta, precios y comercio;

« Documento Propuesta de diseilo de estrategias para fomentar la industria de
cada sector en las areas de; Produccion, calidad, innovacién, comercializacion,
organizacion y financiamiento identificados, por medio del estudio realizado;

» En adjunto debera incluir la documentacién utilizada para el estudio (boletas de
encuesta, archivos generados, bases de dato, dosier fotografico, bitacoras, listas
de asistencia a eventos y otros);

o Demas productos esperados.

Los precios indicados en el contrato no podran ser incrementados y se mantendran vigentes
hasta su finalizacién; Para efectos de reconocimiento de pagos se debera haber presentado la
garantia de cumplimiento de contrato.

CUARTA: LUGAR, PLAZO Y VIGENCIA DE EJECUCION.
Las actividades se realizaran a nivel nacional o departamental, considerando la naturaleza de la
informacion y los informantes.

El plazo de ejecucién de las obligaciones derivadas del presente contrato sera a partir del dia
habil siguiente a la fecha de firma de contrato hasta el 20 de agosto de 2014.

El informe final sera presentado a la Gerencia de Desarrollo de Tejido Productivo, al menos 10
dias calendario antes de la fecha de finalizacién del plazo del contrato, considerando el tiempo
necesario para revision e indicar dentro de este plazo, las observaciones para que éstas sean
superadas en el informe final, por lo que los servicios podran ser recibidos definitivamente a mas
tardar el 20 de agosto de los corrientes.

QUINTA: OBLIGACIONES DEL CONTRATISTA.
EL CONTRATISTA se obliga a brindar a satisfaccion de LA CONTRATANTE para cada uno de
los items, lo siguiente:

1. Presentacion de plan actualizado para el desarrollo de la consultoria,

2. Presentacion de las herramientas como fuente primaria para la investigacion;

3. Presentacion del primer informe que contenga el documento de analisis y tendencias
identificadas de cada sector a partir de fuentes secundarias;
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4. Presentacion del segundo informe que contenga el documento de analisis focus group Yy
aplicacion de boleta de investigacion primaria;

5. Presentacion del documento con los resultados del estudio diagnostico por sector
comprendiendo analisis de mercado interno — regional y estructura sectorial, enfatizando
en detallar las variables: Demanda, oferta, precios y comercio;

8. Documento propuesta de disefio de estrategias para fomentar la industria de cada sector
en las areas de: produccion, calidad, innovacién, comercializacion, organizacién y
financiamiento identificados, por medio del estudio realizado.

OTRAS ACTIVIDADES A DESARROLLAR POR CADA ITEM:

Estudio de gabinete (Un documento de analisis y tendencias identificadas de cada sector)
En esta fase la consultoria hara énfasis en |a revision y andlisis de los datos duros a través de las
fuentes de informacién internas, abordando al mismo tiempo fuentes de informacion secundaria
del entorno o contextos salvadoreiios relacionados a la industria del sector calzado y sector textil
y a las politicas publicas en general, asi como encuestas nacionales y estudios econdmicos sobre
la tematica objeto de analisis.

Analisis de fuentes primarias

El analisis de fuentes primarias de informacién comprende la realizacion de un diagnostico del
comportamiento de las MYPE productoras de calzado y de confeccion; a fin de caracterizar la
situacion actual de la industria, retomando el andlisis de las variables de mercado: oferta,
demanda, comercio, factores claves de éxito, faclores criticos, politicas y acuerdos relacionados
al sector.

La consultoria debera establecer una metodologia participativa considerando a lo largo del
proceso a las MYPE incorporadas en las asociaciones de productores del sector calzado y
confeccion del pais como fuente primaria de recoleccion de informacién y diagnostico a fin de
contar con las impresiones y datos concretos desde la realidad que enfrenta las MYPE de los
sectores.

Se combinaran instrumentos cualitativos y cuantitativos, los que se elaboraran a partir de
variables e indicadores relacionados a los productos requeridos.

Entre los instrumentos cualitativos, se debera utilizar:

Jornadas de grupos focales

Las jornadas y grupos focales constituirdn espacios de exploracion, reflexién acerca del estado
actual de las MYPE productoras de calzado y confeccién. Para el desarrollo de la investigacion, el
contenido general a explorar se dividira aspectos tales como oferta, demanda, comercio, factores
claves de éxito, factores criticos, politicas y acuerdos que desde la perspectiva de las y los
empresarios henefician el desarrollo de los sectores.

Se debera desarrollar al menos cuatro jornadas de grupos focales:

« Dos grupos focales dirigidos a empresas productoras de calzado, uno con productores de
calzado de San Salvador y La Libertad (debera ser realizado en San Salvador) y uno con
productores de calzado de Santa Ana, debido a que en los departamentos de Santa Anay
San Salvador se concentra el 95% de la produccion del sector. Asi mismo, en cada
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departamento se debera desarrollar un grupo focal con pequefias empresas productoras y
un grupo focal con empresas micro top (cercanas a pequefias empresas). Considerando
gue existen variables diferentes en cada regién y en cada tipo de empresa, lo que se
vuelve impérate de rescatar. Se considera que cada grupo focal debera de contar con la
participacion de al menos 15 empresarias y empresarios del sector calzado;

« Dos grupos focales dirigidos a empresas de confeccion, uno con MYPE textiles de San
Salvador y La Libertad (deheré realizarse en San Salvador); y uno con empresas textiles
de Santa Ana, debido a que en los departamentos de San Salvador y Santa Ana se
concentra el 65% de la produccion del sector., Asi mismo, en cada departamento se
debera desarrollar un grupo focal con pequefias empresas productoras y un grupo focal
con empresas micro top (cercanas a pequeiias empresas). Considerando que existen
variables diferentes en cada departamento y tipo de empresa necesarias de identificar. Se
considera que cada grupo focal debera de contar con la participacion de al menos 15
empresarias y empresarios del sector textil.

Aplicacién de boleta de encuesta a MYPE productoras de calzado y MYPE de confeccion
Se preparara y aplicara una boleta de encuesta, considerando al menos 80 encuestas efectivas a
empresas productoras de calzado, realizando el 50% en el departamento de Santa Ana y el
restante 50% en el departamento de San Salvador. En el sector calzado el universo de empresas
productoras (pequefias y micro top) es de 100 MYPE concentradas en dos departamentos, tal
como se ha sefialado anteriormente, aplicando formula estadistica para definicion de tamafos
muéstrales se obtiene el resultado que indica la realizacion de 80 encuestas efectivas. Con este
numero de encuestas, la persona contratada podra realizar inferencias acertadas sohre variables
de comercio, produccién, oferta, mercado, canales de distribucion, etc. referentes al sector
calzado a nivel nacional.

Para el sector textil se considera aplicar al menos 150 boletas de encuesta efectivas, las que se
podran distribuir en el departamento de Santa Ana (35% de entrevistas), San Salvador (40% de
entrevistas y La Libertad (25%), atendiendo en proporcion a la concentracion de empresas de
confeccion en estos departamentos. Para este sector, la base de datos de MYPE de confeccion
propiedad de CONAMYPE registra 250 pequefias empresas y empresas micro top, considerando
este dato el universo, un margen de error del 5% y nivel de confianza de 95% resulta la
aplicabilidad de 150 encuestas efectivas a las empresas texliles, a efectos de obtener datos
confiables que permitan realizar el estudio de la oferta, produccion y comercio del sector.

CONAMYPE brindara un listado de las empresas de calzado y confeccion con ciertas
caracteristicas (volumen de ventas, nimero de personal, etc.) consideradas el universo de
donde se extraera la muestra para la seleccion de las participantes en los grupos focales y
las que seran encuestadas.

Entrevistas de profundidad

Auxiliandose de un guion de preguntas abiertas, se realizaran entrevistas de profundidad a
representantes de departamentos de compra de empresas del sector hotelero, hospitales,
grandes industrias que demandan calzado de lineas especializadas; entrevistas a representantes
de UACI de instituciones publicas que realiza compras en volumen de calzado y textiles. De lal
manera que se puedan obtener los elementos para investigar e identificar la composicién de la
demanda de los dos sectores objeto de los estudios.




Sistematizacion de la informacién

Con todos los elementos recopilados y analizados, se procedera a la estructuracion de un
documento informe que contenga el analisis del sector calzado y textil en El Salvador,
incorporando una propuesta de estrategia de comercializacion a partir de los elementos
identificados. Para ello se deberd presentar una propuesta de estructura del estudio a
CONAMYPE, para validacién, previo a iniciar el proceso de sistematizacion.

Estudio de la Demanda

El analisis de la demanda debera estudiar el consumo de calzado y textil de fabricacion nacional a
partir de su evolucién histérica; cuantificacion de las tendencias y determinacion de la demanda
insatisfecha, determinacion y justificacion de los supuestos para proyectar la demanda futura.

El estudio de demanda deberé realizar una caracterizacion de los clientes y productos, asi como
cubrir los siguientes aspectos considerados claves:

. Identificacion de la demanda real actual de calzado y textil (publico - privado y regional, si
fuese el caso) de acuerdo a lineas de productos y la percepcion de los consumidores en cuanto a
calidad, precios y disefios de la produccion nacional.

. Identificacion de los potenciales compradores (publico, privado y regional) de acuerdo a
lineas de productos que proveen las MYPE fabricantes de calzado y confeccion especialmente en
los departamentos de San Salvador, Santa Ana y La Libertad.

. Identificacién y localizacion de los segmentos de mercado (publico, privado vy
exportaciones) que presenten potencial de compra de las diferentes lineas de calzado y textil a
nivel nacional y regional.

. Establecimiento de la demanda potencial de las diferentes lineas de calzado y textil,
incluyendo cantidades estimadas, periodos de compra, que permita establecer posibles
programas de abastecimiento, produccién, almacenamiento, enlrega, etc.

Estudio de Oferta

El estudio de la oferta debera analizar el comportamiento actual de la industria de calzado y textil
en los departamentos de San Salvador, Santa Ana y La Libertad, ademas de considerar los
resultados del analisis de la demanda potencial, a fin de establecer condiciones de acceso a
esos mercados identificados previamente.

Se realizarda un mapeo de los grupos estratégicos de los dos sectores (calzado y textil),
identificando los competidores directos, nacionales y regionales. Ademas de analizar la
competencia al interior de los mismo grupos.

Indicadores de produccion:

Los indicadores de produccion deberan considerar los siguientes aspectos:

. Identificar los aspectos que tienen mas incidencia en los costos directos de produccion de
las lineas de calzado y confeccion.
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. Definir el sistema o modelo de produccion actual, identificar necesidades de ajustes Yy
presentar propuesta de mejoras de modelo de produccién para dar respuesta a la demanda
actual y potencial,

Se debera analizar la produccion nacional, estableciendo los principales fabricantes; la
produccién extranjera que tiene incidencia en el mercado nacional y finalmente, analizar la oferta
salvadoreia.

Anélisis de Precios

El andlisis de precios debera considerar los siguientes aspectos:

. Estimacion de precios: mercado interno, producto importado, precios en funcién de costos
de produccién, precios en funcion de la demanda, precios de productos de exportacion

' Estimacién de precio minimo y maximo de venta para cada uno de los productos segun
linea de productos identificados.

Estudio del Comercio

El estudio del comercio debera registrar informacion referente a tres aspectos importantes:

. Canales de distribucion, identificarlos y analizarlos a partir de los criterios actuales y
futuros de oferta y demanda.

. Proveedores: Principales importadores de materias primas y tecnologia para la fabricacion
de calzado y textil.

. Precios y margenes comerciales de producto terminado y materias primas.

Finalmente la consultoria con el analisis de todas las variables anteriormente identificadas,
debera establecer y plantear los factores claves de éxito y las oportunidades de comercio
nacionales, publicas, privadas y externas para la MYPE de calzado y confeccion
salvadorefias.

SEXTA: GARANTIAS.

Para garantizar el cumplimiento de las obligaciones derivadas del presente contrato “EL
CONTRATISTA”, otorgara a favor de la CONAMYPE, una GARANTIA DE CUMPLIMIENTO DE
CONTRATO, de conformidad al articulo treinta y cinco de la LACAP, por el valor de DOS MIL
NOVENTA DOLARES CON CINCUENTA CENTAVOS DE DOLAR DE LOS ESTADOS UNIDOS
DE AMERICA ($2,090.50), equivalente al diez por ciento del valor contratado, la cual debera ser
extendida a nombre de la Comision Nacional de la Micro y Pequefia Empresa (CONAMYPE), con
una vigencia hasta el 31 de octubre de 2014, a partir de la fecha de firma de contrato; dicho
documento podra constar en cheque de caja, gerencia, certificado emitido por institucion
financiera o bancaria legalmente establecida en El| Salvador (siempre que cubra el plazo
establecido) o mediante fianza, emitida por institucion debidamente autorizada por la
Superintendencia del Sistema Financiero de El Salvador. La garantia debera presentarse a la
GACI a mas tardar el 3 de junio de 2014,

SEPTIMA: ADMINISTRACION DEL CONTRATO.

El seguimiento al cumplimiento de las obligaciones contractuales estara a cargo de la
Administradora de Contrato, Licenciada Mayra Rivas Cocar, Coordinadora del Proyecto
Fortalecimiento a las micros productoras de calzado Uniformes y Utiles Escolares a Nivel
Nacional, y en su defecto la Gerencia de Desarrollo de Tejido Productivo, teniendo como
atribuciones las establecidas en los articulos ochenta y dos bis de la LACAP.
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OCTAVA: ACTA DE RECEPCION.

Correspondera a la Administradora del Contrato o quien el designe, en coordinacién con “EL
CONTRATISTA”, la elaboracién y firma de las Actas de Recepcion parciales o final, segin
corresponda, las cuales tendran como minimo lo que establece el articulo setenta y siete del
RELACAP.

La Administradora de Contrato debera remitir a la GACI en un plazo maximo de tres dias habiles
posteriores a la recepcion de los servicios, copia de las Actas de Recepcion que se emitan en la
gjecucion del contrato.

NOVENA: MODIFICACION.

De comUn acuerdo, el presente contrato podra ser modificado o ampliado en su plazo o vigencia
antes del vencimiento de su plazo, de conformidad a lo establecido en los articulos ochenta y tres
Ay B de la LACAP, debiendo “EL CONTRATISTA”, en caso de ser necesario, modificar o
ampliar los plazos y monto de la Garantia de Cumplimento de Contrato seguin lo indigue “LA
CONTRATANTE" y formara parte integral de este contrato.

Las modificaciones podran ser originadas por cualquiera de las dos partes involucradas, para lo
cual las partes deberan presentar carta exponiendo las modificaciones que correspondan, las que
deberan estar debidamente comprobadas; las modificaciones de plazo procederan por
circunstancias imprevistas y comprobadas, caso fortuito y/o fuerza mayor. “LA CONTRATANTE",
se reserva el derecho de aprobar las modificaciones solicitadas; Las modificaciones, ampliaciones
o prorrogas seran autorizadas por “LA CONTRATANTE”.

DECIMA: PRORROGA.

Previo al vencimiento del plazo pactado, el presente contrato podrd ser prorrogado de
conformidad a lo establecido en el articulo ochenta y tres de la LACAP y setenta y cinco del
RELACAP: en tal caso, se debera modificar o ampliar el plazo y monto de la Garantia de
Cumplimento de Contrato.

DECIMA PRIMERA: CESION DEL CONTRATO.

Salvo autorizacién expresa de “LA CONTRATANTE”, “EL. CONTRATISTA” no podra transferir o
ceder el servicio a ningun titulo, los derechos y obligaciones que emanan del presente contrato.
La transferencia o cesién efectuada sin la autorizaciéon antes referida dara lugar a la caducidad
del contrato, procediendo ademas a hacer efectiva la Garantia de Cumplimiento de Contrato. ‘LA
CONTRATANTE” se reserva el derecho de negar o aprobar el consentimiento de la cesion.

DECIMA SEGUNDA: CONFIDENCIALIDAD.

“EL CONTRATISTA” se compromete a guardar la confidencialidad de toda informacion revelada
por “LA CONTRATANTE?", independientemente del medio empleado para transmitirla, ya sea en
forma verbal o escrita, y se compromete a no revelar dicha informacion a terceras personas, salvo
que “LA CONTRATANTE” lo autorice en forma escrita. “EL CONTRATISTA” se compromete a
hacer del conocimiento Unicamente la informacién que sea estrictamente indispensable para la
ejecucion encomendada y manejar la reserva de la misma, estableciendo las medidas necesarias
para asegurar que la informacion revelada por “LA CONTRATANTE” se mantenga con caracter
confidencial y que no se utilice para ningtn otro fin.
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DECIMA TERCERA: SANCIONES.

En caso de incumplimiento “EL. CONTRATISTA" expresamente se somete a las sanciones que
emanaren de la LACAP ya sea imposicion de multa por mora, inhabilitacion, extincion, las que
seran impuestas siguiendo el debido proceso por “LA CONTRATANTE", a cuya competencia se
somete para efectos de su imposicion.

DECIMA CUARTA: PENALIZACIONES POR INCUMPLIMIENTO EN LA PRESTACION DEL
SERVICIO.

En caso de mora en el cumplimiento por parte de “EL CONTRATISTA” de las obligaciones
consignadas en el presente contrato se aplicaran las multas establecidas en la LACAP.

DECIMA QUINTA: TERMINACION BILATERAL.

Ambas partes aceptamos que de acuerdo a la LACAP, “LA CONTRATANTE" podra dar por
extinguido de pleno derecho y sin intervencion judicial el presente contrato antes de la fecha de
su vencimiento, por violacién de parte de “EL CONTRATISTA” a las obligaciones consignadas
en este contrato; quedando obligado en lal caso “LA CONTRATANTE” (nicamente a dar aviso
por escrito con cinco dias de anticipacion a “EL CONTRATISTA” mediante Resolucién Razonada
para Extincién de Contratos, autorizada por la Direccion Ejecutiva de CONAMYPE. Las partes
contratantes podran acordar la extincion de las obligaciones contractuales en cualquier momento,
siempre y cuando no concurra otra causa de terminacion imputable a “EL. CONTRATISTA” y que
por razones de interés publico hagan innecesario o inconveniente la vigencia del contrato, sin
mas responsabilidad que la que corresponda a la recepcién del servicio parcialmente recibido.

DECIMA SEXTA: RELACIONES LABORALES.

“EL CONTRATISTA” sera el responsable de las obligaciones laborales para con el personal
puesto a disposicién a “LA CONTRATANTE”, afin de que le pueda cubrir cualquier riesgo de
seguridad social que corra el personal en la ejecucién del presente contrato, en caso de
incumplimiento  “EL. CONTRATISTA” no podrd presentar reclamo alguno a “LA
CONTRATANTE”, eximiendo a ésta de toda responsabilidad.

DECIMA SEPTIMA: SOLUCION DE CONFLICTOS.

En caso de conflicto ambas partes se someteran a sede judicial sefialado para tal efecto como
domicilio especial la Ciudad de San Salvador; a la competencia de cuyos tribunales se someten;
en caso de embargo a “EL. CONTRATISTA”, “LLA CONTRATANTE", nombrara al depositario de
los bienes que se le embarguen a “EL. CONTRATISTA”, quien releva a “LA CONTRATANTE”
de la obligacién de rendir fianza y cuentas; comprometiéndose “EL. CONTRATISTA” a pagar los
gastos ocasionados, inclusive los personales aunque no hubiere condenacion en costas.

DECIMA OCTAVA: INTERPRETACION DEL CONTRATO.

CONAMYPE se reserva la facultad de interpretar el presente contrato, de conformidad a la
Constitucion de la Republica, la LACAP, el RELACAP, demas legislacion aplicable, y los
Principios Generales del Derecho Administrativo y de la forma que mas convenga a los intereses
de CONAMYPE con respecto a la prestacion objeto del presente instrumento, pudiendo en tal
caso girar las instrucciones por escrito que al respecto considere convenientes. “EL
CONTRATISTA” expresamente acepta tal disposicion y se obliga a dar estricto cumplimiento a
las instrucciones que al respecto dicte CONAMYPE.
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DECIMA NOVENA: MARCO LEGAL.
El presente contrato queda sometido en todo a la LACAP, RELACAP, la Constitucion de la
Republica, y en forma subsidiaria a las Leyes de la Republica de El Salvador, aplicables a este

contrato.

VIGESIMA: NOTIFICACIONES O COMUNICACIONES.
“LA CONTRATANTE” sefiala como lugar para recibir notificaciones la veinticinco Avenida Norte
y vemtlcmco Calle Poniente, San Salvador, Teléfono 2592-9000 y "EL CONTRATISTA", sefialan

fecto la siquiente direccion:

odas las notificaciones o comunicaciones
e este contrato seran validas solamente cuando sean hechas por
artes han sefalado. En fe de.lo’ cu suscr|b|mos el presente
r a los 19 dias del mes de‘mayg-d

referentes a la ejecucion
escrilo en las d:recc&one tqqeﬁj
contrato, en la ciudad z. Ban Saﬁ:‘a

10 de 10





