ART.30 Ley de Acceso a la Informacién Publica. VERSION PUBLICA POR CONTENER INFORMACION
CONFIDENCIAL REFERENTE A DATOS PERSONALES SENSIBLES, ESPACIO MARCADO EN EL DOCUMENTO.

Francisco Ovidio Salazar Aguilar
Lugar y fecha de nacimiento

Estado Civil:
Direccion:

Movil:
E-mail: francisco_salazar@cajamined.gob.sv

HABILIDADES VALORES

Dominio de computadora, programas
Excel, PowerPoint, Word, Internet,
Facilidad de Vender, facilidad de
manejar grupos de personas

Responsable, Honesto, Integro
Puntual, Servicial, Ordenado
Capaz, Colaborador, Empatico.

OBJETIVO PROFESIONAL

Poder desempefiarme en las diferentes areas de la empresay demostrar mis cualidades,
habilidades y destrezas para cumplir los objetivos y metas de la organizacion, tener un
crecimiento personal en base a mis resultados.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Empresa Credomatic de El Salvador, San Salvador

Fecha Enero 1996 a Diciembre 1998

Cargo desempenado Departamento de afiliacion

Empresa Banco Credomatic

Fecha Enero 1999 a febrero 2002

Cargo desempenado Jefe Operativo y Subgerente de agencia Sonsonate
Empresa Caja Mutual del MINED

Fecha Marzo 2002 a la fecha

Cargo desempefado Jefe de agencia Sonsonate



FORMACION ACADEMICA

Institucion Colegio Parroquial San Antonio
Grados cursados Primero a Noveno Grado
Periodo 1983 -1988

Institucion Colegio San Francisco de Asis
Grados cursados Bachillerato opcién Fisico Matematico
Periodo 1992-1994

Institucion Universidad Albert Einstein
Carrera Administracién de Empresas
Periodo 1995-1996

Institucién Universidad Nacional de El Salvador en linea
Carrera Mercadeo Internacional
Periodo Abril 2017 a Diciembre 2018
REFERENCIAS LABORALES

Nombre

Cargo

Empresa

Teléfonos

Nombre

Cargo

Empresa

Teléfonos

Nombre

Cargo

Empresa

Teléfonos

REFERENCIAS PERSONALES




CURSOS REALIZADOS

- Ley contra el Lavado de Dinero

- Calidad en el servicio a través de la efectividad de las relaciones Interpersonales
- relaciones interpersonales dentro y fuera de la Empresa

- Microsoft Word intermedio

- Calidad y productividad en el servicio al Cliente

- Como disenar una estrategia de ventas de Seguros

- Como ser un vendedor exitoso

- Microsoft Word avanzado

- Estrategias de ventas con enfoque en Seguros

- Servicio al cliente con tecnologia FUNDES

- Estrategias orientadas a la eficiencia en el Servicio

- Organizacion y Direccion de Equipos de ventas

- Formacion de Vendedores Profesionales

- COSO 2013

- Valores, actitudes y satisfaccion con el clima organizacional
- Prestamos: analisis y riesgos

- Diplomado en ventas, De Otro Nivel
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