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CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA
SEGUIMIENTO POA ENERO - MARZO 2014
GERENCIA: ADQUISICIONES

PERIODO : 2014

Plan de Compras 2015 a
1 Elaborarlﬁggtlsgg:a?omp i 1 1 Plan de Compras 100% presentar en el mes de Enero y (/
enviar copia a la UNAC. -
P c
Cllome mensyaleiitien Se inio{r;;irime(:tilm(ente ala
coordicacién con el Depto. De UNAC Afait
2 Presupuestos el informe del 1 1 Informe 100% HNAG. medians ehitega do
eI o 1 SIS dek Pl informe y publicaciénenel | &
L See COMPRASAL
de Compras Institucional
Llevar a cabo la
coordinacion de todos Se realiza control de calidad a
los procesos Verificar el cumplimiento de las todas las ordenes de compra
relacionados con la Politicas de Compras Comerciales en verificando el cumplimiento de las
elaboracion del Plan de los procesos de compra para venta a Politicas de Compras
Compras Institucional, 3 publico, asimismo en las compras 1 1 Informe 100% Comerciales y en las compras v
su ejecucién y institucionales el cumplimiento de los institucionales los lineamientos
seguimiento lineamientos establecidos en la estableciods en la LACAP , se
LACAP y su Reglamento. registra la compra y se elabora o
un informe.
Realizar seguimiento diario al proceso
4 / de las compras corr!erclales desde la 20 20 o 100% Se d? gegmmlento a toc!os los
recepcion de la solicitud de compra requerimientos, hasta su ingreso,
hasta la entrega de los productos.
Anpd L 12,
Obtener mejores precios Se programan reuniones cada Mo/
y condiciones de compra i . semana con aquellos - MOLS
a taves de la P;Z?r';:nm:l;: ;i?] :z:ag;:zgg:‘::s proveedores con los cuales los
negociacion conf 1 » proy ; 8 28 Informe 224% precios y condiciones de compra
roveedores ara orientadas a obtener mejores precios - T
P ) P conliones Ha Coibia no nos permiten ser competitivos
obtener mayor y p en el mercado, ni obtener mayor
rentabilidad. rentabilidad.
Se elabora un informe mensual
Efectuar mensualmente el control de en base a Matriz de logros en las
2 logros obtenidos en las 1 1 Informe 100% negociaciones con proveedores, %
negociaciones. presentada por el Depto. de )
compras.
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Dar seguimiento a la
ejecusion de los Fondos
4% y CEFAFA, en
cumplimiento a la Misién
institucional de  dar
apoyo al Sisitema de
Sanidad Militar a través
de donaciones:

Elaborar y presentar al Gerente
General reporte  semanal -del
porcentaje de ejecucion de los fondos
4% y CEFAFA, en base al desarrollo
de los procesos de compra para
COSAM.

Reporte

100%

Reportes con la informacion
sobre el porcentaje de ejecucion
de fondos 4% y CEFAFA

Informar  al  Gerente
General sobre los
aspectos relevantes en
el proceso de las
compras comerciales e
Institucionales (COSAM
y CEFAFA), para
presentar a
consideracion del
Consejo Directivo.

Realizar presentaciones de informes
al Gerente General, sobre aspectos
relacionados con las compras
comerciales e institucional, para ser
presentadas al Consejo Directivo
como: informacion, recomendacion,
seguimiento 6 solicitud de
autorizacién.

Presentacion

100%

Se hace presentacién para al
Gerente General, sobre
informacién de compras

comerciales e institucionales,

para presentar posteriormente a
Consejo Directivo.

Elaborado por:




GERENCIA: ADQUISICIONES
PERIODO : 2014

CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA
SEGUIMIENTO POA ABRIL - JUNIO 2014

Elaborar el Plan de Compras

Se trabaja en el mes de ENERO

Institucional nada mas
co?;?g;i:é":i’;”::ns::ﬁ'e?Je Se informa trimestraimente a la
2 Ffre_supuestos gl info'r'me del 1 1 Informe 100% '}Jn'\flc?na,en;ef;jsltji;c?gr?%i 2?
seguimiento a la ejecucion del Plan COMPRASAL
de Compras Institucional
Llevar a cabo la
coordinacién de todos Se realiza control de calidad a
los procesos Verificar el cumplimiento de las todas las ordenes de compra
1 relacionados con la Politicas de Compras Comerciales en verificando el cumplimiento de las
elaboracién del Plan de los procesos de compra para venta a Politicas de Compras
Compras Institucional, 3 ptiblico, asimismo en las compras 1 1 Informe 100% Comerciales y en las compras
su ejecucion y institucionales el cumplimiento de los institucionales los lineamientos
seguimiento lineamientos establecidos en la estableciods en la LACAP , se
i LACAP y su Reglamento. registra la compra y se elabora
un informe.
Realizar seguimiento diario al proceso
4 de las compras com_e'rciales desde la 20 20 Rforma 100% Se dg s_egufmiento a toc!os los
recepcion de la solicitud de compra requerimientos, hasta su ingreso,
hasta la entrega de los productos.
Obtener mejores precios Se programan reuniones cada
y condiciones de compra - . semana con aquellos
a través de la v Programar y realizar reuniones \ proveedores con los cuales los
negociacion con| 4 _ semanales con proveedores 8 8 Informe 100% precios y condiciones de compra
proveedores, para orientadas a_o!atener mejores ﬁreguos 'no nos permiten ser competitivos
obtener mayor y condiciones de compra errel mercado, ni obtener mayor
5 rentabilidad. rentabilidad.
/ Se elabora un informe mensual
Efectuar mensualmente el control de en base a Matriz de logros en las
2 logros obtenidos en las 1 1 Informe 100% negociaciones con proveedores,
negociaciones. presentada por el Depto. de
-\,-.‘:-1::—- . o nnmr\rnﬂk
VERTRO HARMACFUTICO DE 1A FurR7A ARMIADA
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Dar seguimiento a la
ejecusion de los Fondos
4% y CEFAFA, en
cumplimiento a la Misién
institucional _de dar
apoyo al Sisitema de
Sanidad Militar a través
de donaciones.

Elaborar y presentar al Gerente
General reporte semanal del
porcentaje de ejecucion de los fondos
4% y CEFAFA, en base al desarrollo
de los procesos de compra para
COSAM.

Reporte

100%

Reportes con la informacién
sobre el porcentaje de ejecucion
de fondos 4% y CEFAFA

Informar al Gerente
General sobre los
aspectos relevantes en
el proceso de las
compras comerciales e
Institucionales (COSAM
y CEFAFA), para
presentar a
consideracion del
Consejo Directivo.

Realizar presentaciones de informes
al Gerente General, sobre aspectos
relacionados con las compras
comerciales e institucional, para ser
presentadas al Consejo Directivo
como: informacién, recomendacion,
seguimiento 6 solicitud de
autorizacion.

Presentacion

100%

Ver lies rv[ﬁgc.?avdw‘

Se hace presentacion para al
Gerente General, sobre
informacién de compras

comerciales e institucionales,

para presentar posteriormente a
Consejo Directivo.




PERIODO :

GERENCIA: ADQUISICIONES

2014

CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA

SEGUIMIENTO POA JUL - SEP 2014

Llevar a cabo la
coordinacion de todos
los procesos
relacionados con la
elaboracion del Plan de
Compras Institucional,
su ejecucion y

. seguimiento

Obtener mejores precios
y condiciones de compra
a través de la

negociacion con
proveedores, para
obtener mayor
rentabilidad.

Elaborar el Plan de Compras 1 Se trabaja en el mes de ENERO
Institucional nada mas
Elaborar mensualmente en ; )
coordicacién con el Depto. De Se informa trimestralmente a la
Presupuestos el informe del | 1 Informe 100% ';Jnl;lﬁn?]’emed ljglti?:aec?ér:%i (::I!
seguimiento a la ejecucién del Plan C¥)I\?|PRAS AL
de Compras Institucional
Se realiza control de calidad a
Verificar el cumplimiento de las todas las ordenes de compra
Politicas de Compras Comerciales en verificando el cumplimiento de las
los procesos de compra para venta a Politicas de Compras
publico, asimismo en las compras 1 1 Informe 100% Comerciales y en las compras
institucionales el cumplimiento de los institucionales los lineamientos
lineamientos establecidos en la estableciods en la LACAP , se
LACAP y su Reglamento. registra la compra y se elabora
un informe.
Realizar seguimiento diario al proceso
de las compras comerciales desde la Se da seguimiento a todos los
= oL 20 20 Informe 100% S .
recepcion de la solicitud de compra i requerimientos, hasta su ingreso,
hasta la entrega de los productos.
Se programan reuniones cada
Programar y realizar reuniones samana con aquelios
semanales con proveedores proveedores con los cuales los
5 i e
orientadas a obtener mejores precios 8 8 Informe 100% precios y copdnc;ones de compra
y condicfones de compra no nos permiten ser competitivos
en el mercado, ni obtener mayor
rentabilidad.
Se elabora un informe mensual
Efectuar mensualmente el control de en base a Matriz de logros en las
logros obtenidos en las 1 1 Informe 100% negociaciones con proveedores,
negociaciones. presentada por el Depto. de
compras.
e T
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Dar seguimiento a Ia
ejecusion de los Fondos
4% y CEFAFA, en
cumplimiento a la Misién
institucional = de  dar
apoyo al Sisitema de
Sanidad Militar a través
de donaciones.

Elaborar y presentar al Gerente
General reporte  semanal del
porcentaje de ejecucion de los fondos
4% y CEFAFA, en base al desarrollo
de los procesos de compra para
COSAM.

Reporte

100%

Reportes con la informacién
sobre el porcentaje de ejecucion
de fondos 4% y CEFAFA

Informar al  Gerente
General sobre los
aspectos relevantes en
el proceso de las
compras comerciales e
Institucionales (COSAM
y CEFAFA), para
presentar a
consideracion del
Consejo Directivo.

Realizar presentaciones de informes
al Gerente General, sobre aspectos
relacionados con las compras
comerciales e institucional, para ser
presentadas al Consejo Directivo
como: informacién, recomendacion,
seguimiento 6 solicitud de
autorizacion.

Presentacion

100%

Se hace presentacion para al
Gerente General, sobre
informacion de compras

comerciales e institucionales,

para presentar posteriormente a
Consejo Directivo.

Elaborado por:
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GERENCIA: ADQUISICIONES
PERIODO : 2014

¢

CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA

SEGUIMIENTO POA OCT - DIC 2014

Elaborar el Plan de Compras 1 Se trabaja en el mes de ENERO
Institucional nada mas
Coilzﬁg;irérzigsnu:: rgz:lti.ege Se informa trimestralmente ala
Presupuestos el informe del 1 1 Informe 100% SINAC, madishie eninga A8
seguimiento a la ejecucion del Plan ’ NI - pliblicacion eirel
St COMPRASAL
de Compras Institucional
Llevar a cabo la
coordinacion de todos Se realiza control de calidad a
los procesos Verificar el cumplimiento de las todas las ordenes de compra
1 relacionados con la Politicas de Compras Comerciales en verificando el cumplimiento de las
elaboracién del Plan de los procesos de compra para venta a Politicas de Compras
Compras Institucional, publico, asimismo en las compras 1 1 Informe 100% Comerciales y en las compras
su ejecucién y institucionales el cumplimiento de los institucionales los lineamientos
- seguimiento lineamientos establecidos en la estableciods en la LACAP , se
LACAP y su Reglamento. registra la compra y se elabora
un informe.
Realizar seguimiento diario al proceso
de las compras come_rciales desde la 20 20 Informa 100% Se da_x sgguimiento a to@os los
recepcion de la solicitud de compra requerimientos, hasta su ingreso,
hasta la entrega de los productos.
Obtener mejores precios Se programan reuniones cada
y condiciones de compra ) ) semana con aquellos
a través de la Programar y realizar reuniones proveedores con los cuales los
negociacion con _ Samanales ool pROVEROOMS 8 8 Informe 100% precios y condiciones de compra
proveedores, para orientadas a .optener mejores precios no nos permiten ser competitivos
obtener mayor y condiciones de compra en el mercado, ni obtener mayor
¥ rentabilidad. rentabilidad.
Se elabora un informe mensual
Efectuar mensualmente el control de en base a Matriz de logros en las
logros obtenidos en las 1 1 Informe 100% negociaciones con proveedores,
negociaciones. presentada por el Depto. de
compras.
[CEMTDIN

Tt

FECHA:

DEPTO COMPRAS
RECIBIDS PoR: € awfé/me /QJ

OUTROLO U L DM T U LI AUV

"CEFAFA

ARAAACENTION Dt A FHirmse rn:nDA

HORA:

~8 gy Nt g
i 4

¢ u
[ Yooy !




.

Dar seguimiento a la
ejecusion de los Fondos
4% y CEFAFA, en
cumplimiento a la Misién
institucional de  dar
apoyo al Sisitema de
Sanidad Militar a través
de donaciones.

Elaborar y presentar al Gerente
General reporte  semanal del
porcentaje de ejecucion de los fondos
4% y CEFAFA, en base al desarrollo
de los procesos de compra para
COSAM.

Reporte

100%

Reportes con la informacion
sobre el porcentaje de ejecucion
de fondos 4% y CEFAFA

Informar  al  Gerente
General  sobre los
aspectos relevantes en
el proceso de las
compras comerciales e
Institucionales (COSAM
y CEFAFA), para
presentar a
consideracion del
Consejo Directivo.

Realizar presentaciones de informes
al Gerente General, sobre aspectos
relacionados con las compras
comerciales e institucional, para ser
presentadas al Consejo Directivo
como: informacion, recomendacion,
seguimiento 6 solicitud de
autorizacién.

Presentacion

100%

Se hace presentacion para al
Gerente General, sobre
informacién de compras

comerciales e institucionales,

para presentar posteriormente a
Consejo Directivo.




( SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL (

TRIMESTRAL ENERO-MARZO DEL 2014

GERENCIA: GERENCIA DE ADQUISICIONES

AREA: COMPRAS COMERCIALES

PERIODO: 2014

OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES waw Notal. e e Etseusion OBSERVACIONES
rogramada | Ejecutada | ° %€ ")

1.- Realizar las compras de
medicamentos, insumos

evaluando el las

p
1.-Solicitar, recepcionar y analizar las
cotizaciones de los proveedores,

— — —_—___——
Se calculan 3 cotizaciones por cada orden de

médicos y productos de cumplimiento de fssano o compra, cantidad que puede variar segun la
conveniencia con eficiencia [condiciones de compras requeridas en c t" _' Coti 1= 50%
y eficacia para abastecer |la ~ solicitud de cotizacion. bl e cantidad de distribuidores,se anexan a expediente
oportunamente las Salas  [Considerando los mejores precios y
de ¥ent§s del CEFAFA, de [descuentos. de orden de compra.
g%’:nor:'dggg Plande 15 Fiaborar Ordenes de Compra de 1.350 640
e Medicamentos e insumos médicos Ordenes de | Ordenes de 47% En el trimestre, hubo disminucién de solicitudes de
compra compra compra de productos de conveniencia, dado que a
3.-Elaborar Ordenes de compra de partir del mes de agosto se suspendieron los
Productos de conveniencia, telefonia y 300 193 créditos rotativos y para las compras para ISBM se
perfumeria para Abastecimiento de| Ordenesde | Ordenes de 64% ha dejado de comprar por pagos pendientes de
Sucursal Despensa y Sucursales compra compra dicha Institucion.
cautivas.
2.-Minimizar el indice de|1.-coordinar la  adquisicion  de k
productos no existentes en|productos nuevos con el departamento 3 3 L Todos los productos nuevos se adquieren en
las Salas de Ventas a nivel|de  Abastecimiento , Ventas y| |nforme Informe 100% coordinacion con los Departamentos:
nacional. mercadeo. Abastecimiento, Ventas y Mercadeo.
2.-Realizar las recompras solicitadas
por el Departamento de Abastecimiento
de los productos que no ingresan de
acuerdo a orden de compra. 60 65 Hubo aunmento en las recompras debido a varios
Ordenes de | Ordenes de 108% productos no ingresados en solicitudes anteriores
compra NS por falta de existencias o vencimientos menores a
P 18 meses.
3.-Efectuar negociaciones
con los proveedores
orientadas a  obtener - . "
mejores precios y|1.-Revisar y Monitorear histéricos de ?gsreerrigfnign!t:sszrzcrlos y conIdICIones d i
condiciones de compra|cOmpra  (precios, ~ descuentos, 1,650 48 50% P ghedposrameet il
para ser competitivos en el|bonificaciones) y Evaluar ofertas| Reportes Reportes g ' i o HAGKD Compara i

mercado e incrementar

rentabilidades.

presentadas por los proveedores.

precios, condiciones de compra y se anexa a la
respectiva orden de compra.




SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL
TRIMESTRAL ENERO-MARZO DEL 2014

GERENCIA: GERENCIA DE ADQUISICIONES
AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014

OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES Meth Meta | o deEecucion OBSERVACIONES
programada | Ejecutada

2.-Realizar reuniones con proveedores

para obtener mayores margenes,

mediante la negociacién de precios y

condiciones de compra de

medicamentos e insumos y producto

de conveniencia de alta rotacion. 3 2 67%

Informe Informe

3.-Analizar inconvenientes en Ila

negociaciones  con  proveedores, Se revisan los inconvenientes que se dan durnte el

mediante reuniones mensuales del 3 3 mes en el proceso de negociacion con proveedores,

personal de compras. Acta Adta 67% se elabc_nrara una acta con el detalle de los
iInconvenientes, y se remite a jefe de compras para
tratar con los proveedores.

4.-Incrementar el banco de

proveedores, através de la busqueda | :

de nuevos distribuidores nacionales y 3 1 Se realizan reuniones con proveedores_n_uevos a

extranjeros de productos| |nformes Informes 33% los cuales se les entrega los requisitos por

farmacéuticos, similares y CEFAFA.

conveniencia.

-' "‘_/_Zk_
L~ -
ponsable/del Area

1S

Revisado por

Gerente de Area



( SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL (

<

TRIMESTRAL ABRIL-JUNIO DEL 2014

GERENCIA: GERENCIA DE ADQUISICIONES
AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014
OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES Mota Meta | o de Ejecucion OBSERVACIONES
programada | Ejecutada
1.- Realizar las compras de [1.-Solicitar, recepcionar y analizar las Se calculan 3 cotizaciones por cada orden de
medicamentos, insumos cotizaciones de los proveedores,
médicos y productos de evaluando el cumplimiento de las compra, cantidad que puede variar segun Ia
conveniencia con eficiencia [condiciones de compras requeridas en 4:950_-00 ?'65_2 54%
y eficacia para abastecer |la solicitud de  cotizacion.| Cotizaciones | Cotizaciones cantidad de distribuidores,se anexan a expediente
oportunamente las Salas  |Considerando los mejores precios y
de Ventas del CEFAFA, de |descuentos. de orden de compra.
conformidad al Plande 15 Fiaprar Ordenes de Compra de 1350
Compras 2013. Medicamentos e insumos médicos Ordenes de 63;-(; (S)rr:g’r‘:s 49%
3-Elaborar Ordenes de Gompra _de e il En el mes dg mayo comenzaron a solicitar compras
P.ro ductos de conveniencia, telefonia y e o para conveniencia ya que a partir del 16 de junio
; i seran aperturados los crédito nuevamente.
perfumeria para Abastecimiento de| Ordenes de | Ordenes de 74%
Sucursal Despensa y Sucursales compra compra
cautivas.
2.-Minimizar el indice de[1.-coordinar la  adquisicion de ]
productos no existentes en|productos nuevos con el departamento 3 3 Todos los productos nuevos se adquieren en
las Salas de Ventas a nivellde Abastecimiento , Ventas y| |nforme Informe 100% coordinacion SE los Departamentos:
nacional. mercadeo. Abastecimiento, Ventas y Mercadeo.
2.-Realizar las recompras solicitadas
por el Departamento de Abastecimiento
de los productos que no ingresan de ) s
acuerdo a orden de compra. 60 Hubo aunmento en las recompras debido a varios
Brdonkarle 63 Ordenes 105% productos no |_ngress_,ados en spllt_:utudes anteriores
compra de compra por falta de existencias o vencimientos menores a
18 meses.
3.-Efectuar negociaciones
con los proveedores
orientadas  a  obtener A ! py Se verifican los ' ici :
mejores precios yli-Revisarcy, Wenilorear histirieas: de Posteriormente Sgrzgllc;icyiloggrilgugzge;édseth:)t:‘r\:z;ae
condiciones de compra|compra EEaes, Sesciciis, 1,850 e 54% a la institicion, se elabora cuadro comparativo de
para ser competitivos en el|Pbonificaciones) y Evaluar ofertas| Reportes Reportes ) P

mercado e incrementar

rentabilidades.

presentadas por los proveedores.

precios, condiciones de compra y se anexa a la
respectiva orden de compra.




SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL

TRIMESTRAL ABRIL-JUNIO DEL 2014
GERENCIA : GERENCIA DE ADQUISICIONES
AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014

OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES prog’:gtn‘:a e Eje":ﬁ:: 4a | % de Ejecucion OBSERVACIONES

B e e ——
2.-Realizar reuniones con proveedores
para obtener mayores margenes,
mediante la negociaciéon de precios y
condiciones de compra de
medicamentos e insumos y producto
de conveniencia de alta rotacion. 3 3 100%

Informe Informe
3.-Analizar inconvenientes en la
negociaciones con proveedores,
mediante reuniones mensuales del 3 5 Se I_Ievan a qabo reuniones con los proveedores de
personal de compras. Acta Ak 67% los inconvenientes que se tienen presentados por
los auxiliares de compra.

4.-Incrementar el banco de
proveedores, através de la busqueda ) .
de nuevos distribuidores nacionales y 3 Se realizan reuniones con proveedores nNuevos a
extranjeros de productos|  |nformes 2 Informes 67% los cuales se les entrega los requisitos del
farmacéuticos, similares y CEFAFA .
conveniencia.

ciborgge f M(éo;uﬁ

CPREE
e %&%ﬁ;ﬂsable del Area




GERENCIA: GERENCIA DE ADQUISICIONES

SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL (
TRIMESTRAL JULIO -SEPTIEMBRE DEL 2014

AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014
Meta Meta . :
OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES programada | Ejecutada % de Ejecucion OBSERVACIONES
_ o —_—— — —_— — — — —= —————————e ]
1.-Solicitar, recepcionar y analizar las Se calculan 3 cotizaciones por cada orden de
cotizaciones de los proveedores,
evaluando el cumplimiento de las 4/550.60 5,640 compra, cantidad que puede variar segin la
1.- Realizar las compras de condiciones de compras requeridas en c t: o i Cof T 59%

- " i otizaciones | Cotizaciones : W 1 ;
medicamentos, insumos Igonsid j:::clitgdlos n?:'ores Cortézcéi‘géon- cantidad de distribuidores,se anexan a expediente
médicos y productos de desciontos ) P y
conveniencia con eficiencia : de orden de compra.

y eficacia para abastecer (2.-Elaborar Ordenes de Compra de| 1350 257 Ord
oportunamente las Salas |Medicamentos e insumos médicos Ordenes de q ormenes 56%
de Ventas del CEFAFA, de compra SCompa n
conformidad al Plan de 3-Elaborar_Ordenes de compra de En el mes dg mayo comenzaron a solicitar compras
Compras 2013. Productos de conveniencia, telefonia y 300 223 Pl convsnlegmalya ql'J:‘ta parriee! t16 L L
: L S r 5
perfumeria para Abastecimiento de| Ordenes de Ordenes de 74% SIFR-ApeRtiacts los criedie IUsyamente
Sucursal Despensa y Sucursales compra compra
cautivas.
1.-coordinar la  adquisicion de !
productos nuevos con el departamento 3 3 Todos los productos nuevos se adquieren en
0, H i v
de Abastecimiento , \Ventas y AT Tfarme 100% coorquc:gn con los Departamentos:
mercadeo. Abastecimiento, Ventas y Mercadeo.
2.-Minimizar el indice de
productos no existentes en
las Salas de Ventas a nivel|3 Realizar las recompras solicitadas m Hubo aunmento en las recompras debido a varios
nacional. por el Departamento de Abastecimiento Ordenes de |3/ Ordenes 62% productos no ingresados en solicitudes anteriores
de los productos que no ingresan de oa de compra 2 por falta de existencias o vencimientos menores a
acuerdo a orden de compra. P 18 meses.
1.-Revisar y Monitorear histéricos de Se verifican los precios y condiciones de compra.
cémpra (precios . 1650 980 Posteriormente se selecciona la que mas conviene
bonificaciones) 'Evaluar o r!aé Re;'ao Hoa Reportes 59% a Ia_institicic’)n, se elabora cuadro comparativo de
precios, condiciones de compra y se anexa a la
presentadas por los proveedores. respectiva orden de compra.




SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL
TRIMESTRAL JULIO -SEPTIEMBRE DEL 2014
GERENCIA : GERENCIA DE ADQUISICIONES
AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014

Meta Meta
programada | Ejecutada

OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES % de Ejecucion OBSERVACIONES

2.-Realizar reuniones con proveedores
para obtener mayores margenes,
mediante la negociacién de precios y 3 3
condiciones de compra de Informe Informe
medicamentos e insumos y producto
de conveniencia de alta rotacion.

3.-Efectuar negociaciones
con los proveedores
orientadas a obtener
mejores precios y
condiciones de compra
para ser competitivos en el
mercado e incrementar
rentabilidades.

100%

3.-Analizar inconvenientes en la
negociaciones  con proveedores, 3 3
mediante reuniones mensuales del Acta Acta
personal de compras.

Se llevan a cabo reuniones con los proveedores de
100% los inconvenientes que se tienen presentados por
los auxiliares de compra.

- |4.-Incrementar el banco de
roveedores, através de la busqueda ’ :
P S ot Se realizan reuniones con proveedores nuevos a
de nuevos distribuidores nacionales y 3 = s
; 0 Informes 0% los cuales se les entrega los requisitos del
extranjeros de productos| Informes CEFAFA
farmacéuticos, similares y )

conveniencia.




SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL
TRIMESTRAL OCT-DIC DEL 2014

GERENCIA: GERENCIA DE ADQUISICIONES

AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014
Meta Meta . . ’
. 0

OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES programada | Ejecutada % de Ejecucion OBSERVACIONES

1.-Solicitar, recepcionar y analizar las Se calculan 3 cotizaciones por cada orden de

cotizaciones de los proveedores,

evaluando el cumplimiento de las 4.950.00 1 911 compra, cantidad que puede variar segun la
1.- Realizar las compras de condiciones de compras requeridas en c t,'95 . c t', k 39%

- e i otizaciones | Cotizaciones ; g b 7 :
medicamentos, insumos I(?onsid:g:clitgdlos n?:'ores Cgézc?;on- - cantidad de distribuidores,se anexan a expediente
medicos y productos de el flo g y
conveniencia con eficiencia ' de orden de compra.

y eficacia para abastecer ~|2.-Elaborar Ordenes de Compra de| 1350 1,104
oportunamente las Salas  |Medicamentos e insumos médicos Ordenes de | Ordenes de 82%
de Ventas del CEFAFA, de compra compra "
conformidad al Plan de 3-Elaborar Ordenes ds compra de En el mes de_ mayo comenzaron a solicitar compras
Compras 2013. Productos de conveniencia, telefonia y 300 para conveniencia ya qge‘ a partir del 16 de junio
3 ) 288 Ordenes seran aperturados los crédito nuevamente.
perfumeria para Abastecimiento de| QOrdenes de 96%
Sucursal Despensa y Sucursales| compra de compra
cautivas.
1.-coordinar la  adquisicion de _
productos nuevos con el departamento 3 3 Todo§ lo; productos nuevos se adquieren en
de Abastecimiento , Ventas y T — itiforing 100% coordma_cpn con los Departamentos:
mercadeo. Abastecimiento, Ventas y Mercadeo.
2.-Minimizar el indice de
productos no existentes en
las Salas de Ventas a nivel|2 Realizar las recompras solicitadas 60 Hubo aunmento en las recompras debido a varios
nacional. por el Departamento de Abastecimiento 5 Ordenes productos no ingresados en solicitudes anteriores
- Ordenes de 8% : i
de los productos que no ingresan de o de compra por falta de existencias o vencimientos menores a
acuerdo a orden de compra. P 18 meses.
1 avEat v. Mehilaroar Histnend de Se verifican los precios y condiciones de compra.
) y ) Posteriormente se selecciona la que mas conviene
compra (precios, descuentos, 1,650 841 o la institicis :
bonificaciones) y Evaluar ofertas| Reportes Reportes 51% a la institicion, se elabora cuadro comparativo de

presentadas por los proveedores.

precios, condiciones de compra y se anexa a la
respectiva orden de compra.




SEGUIMIENTO AL PLAN OPERATIVO ANUAL

TRIMESTRAL OCT-DIC DEL 2014

GERENCIA : GERENCIA DE ADQUISICIONES
AREA: COMPRAS COMERCIALES
PERIODO: 2014
Meta Meta " . :
OBJETIVOS/PROPOSITOS ACTIVIDADES : % de Ejecucion OBSERVACIONES
programada | Ejecutada
= = W%éi:
3..Ef e 2.-Realizar reuniones con proveedores
- lectuar neg(;jomamones para obtener mayores margenes,
canyas proveeb ones mediante la negociacién de precios y 3 3 100%
el 8 (4]
orientadas a obtener condiciones de  compra  de| Informe Informe
mejgre_s preccliosy medicamentos e insumos y producto
SPRGEIBS caltopra de conveniencia de alta rotacién.
para ser competitivos en el
mercado: e incrementar
rentabilidades.
3.-Analizar inconvenientes en la .
Al Se llevan a cabo reuniones con los proveedores de
NegoGacionss o RiGVeetms, - 4 100% los inconvenientes que se tienen presentados por
mediante reuniones mensuales del Acta Acta % q P P
los auxiliares de compra.
personal de compras.
4.-Incrementar el banco de _
roveedor através de la busqueda : ;
P i i e Se realizan reuniones con proveedores nuevos a
de nuevos distribuidores nacionales 2 0 Informes 0% los cuales se les entrega los requisitos del
. 0
extranjeros de productos| Informes g q
e Pl CEFAFA .
farmacéuticos, similares y
conveniencia.

Respons?é é-‘ del Area

My e

Revisadg- por
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CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA

ANEXO A

it SEGUIMIENTO TRIMESTRAL (
GERENCIA : DE ADQUISICIONES ( ) )
AREA : UACIH = :
PERIODO : ENERO-MARZO 2014
No. PROPOSITOS No. ACTIVIDADES WETAPROGRAMADA| _ METE = P":JCEEC":;;;.',ENDE UNIDAD DE MEDIDA OBSERVACIONES
RELATIVAS AL COSAM
1 Cubrir las necesidades requeridas| 1 |[Elaborar Bases de Licitacion Publica y de Segundo 2 0 100% Bases y Actuaimente, no se han elaborado Bases de
por el Comando de Sanidad Militar, Llamado para la adquisicion de Reactivos de Especificaciones |Licitacion y Especificaciones Técnicas, ni de
para la atencion médica de sus Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontolégico e técnicas segundo llamado, ya que son Procesos de cddigos
Derechohabientes y Beneficiarios, a Industrial, Material e Instrumental Odontolégico y desiertos y no -adjudicados de una Licitacién
traves del desarrollo de procesos de Especificaiones Técnicas para la Contratacion Directa Publica y Contratacion Directa, las cuales se veran
compra en las diferentes para Medicamentos, en coordinacién con el COSAM reflejadas en el segudo trimestre. Arts. 40 y 68
modalidades  (Licitacion ~ Publica, LACAP.
Licitacion Pdblica de Segundo
Llamado, Contratacion Direca y : - — - —
Libre Gestion, con base a los| 2 |Realizar presentaciones en coordinacién con’ las 2 0 100% Presentacion [No se realizo ninguna presentacién debido a que
lineamientos  regulados en Ia Comisiones Evaluadoras de Ofertas al Consejo los requerimientos para la continuidad de los
LACAP, RE-LACAP, disposiciones, Directivo, a efecto de proponer la autorizacién y firma procesos no fuerén enviados por el COSAM paral
de Derecho Comin y demas de Bases de Licitacion Publica y de Segundo Llamado ese mes.
Documentos Normativos emitidos| para la adquisicion de Reactivos de Laboratorio
por la UNAC. Clinico, Equipo Médico Odontoldgico e Industrial,
Material e Instrumental Odontolégico y Contratacion
Directa de Medicamentos
3 |Publicar Bases de Licitacion Publica y de Segundo 2 0 100% Publicacién  |No se realizé ninguna publicacién debido a que Ios|
Llamado para la adquisicion de Reactivos de requerimientos para la continuidad de los procesos
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontoldgico e no fuerdn enviados por el COSAM para ese mes.
Industrial, Material e Instrumental Odontolégico en
periodicos de mayor circulacion, no asi |la
Contratacion Directa, ya que esta uUnicamente se|
publica en el mddulo de compras publicas
COMPRASAL, de igual forma se publican las bases
antes descritas en el sitio de compras ya citado
4 |Evaluar en coordinacion con las diferentes 1 2 200% Oferta No hay procesos de contratacién al momento que
Comisiones Evaluadoras nombradas por el Consejo conlleven a una evaluacion
Directivo las ofertas presentadas por los proveedores
en los procesos de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontolégico e
Industrial, Material e Instrumental Odontologico y
Contratacion Directa de Medicamentos
5 |Presentar al Consejo Difectivo las Recomendaciones 1 3 300% Presentacion |La CEO de medicamentos emitio el informe por|
de Adjudicacidn resultantes de los procesos de escrito (Acta), en el que hizo al Titular la
Licitacion Pdblica, Licitacién Piblica de Segundo recomendacion correspondiente. Arts. 56 LACAP,
Llamado y Contratacion Directa a través de las 56 y 69 RELACAP.
Comisiones Evaluadoras de Ofertas
6 [Publicar en periodicos de mayor circulacion los 1 22 200% Publicacidén  |Por ser un poceso de Contratacion Directa no se
resultados de adjudicacion emitidos por el Consejo - efectuan publicaciones unicamente se informarén
Directivo, asimismo notificar e informar por escrito a los resultados a las empresas adjudicadas
las empresas participantes en los procesos de
Licitacién Pdblica y de Segundo Llamado, no asi en
los proceso de Contratacion Directa, ya que
Unicamente se informan resultados a las empresas
adjudicadas, de igual forma se publican los resultados;
en el médulo de compras publicas COMPRASAL
7 |[Publicar de los requerimientos emanados por el 22 3% 50% Publicacion  |Estas publicaciones se han realizado conforme a lo
COSAM para la adquisicion de Bienes y Servicios, establecido en los articulos 10, lit. €) y 40 LACAP y
previa autorizacion del Consejo Directivo en el 57 RELACAP
maédulo de compras publicas COMPRASAL para los
procesos por Libre Gestion
8 |Evaluar en coordinacion con el COSAM las 66 15 23% Cotizaciones | Se consideran como minimo tres (03) cotizaciones.
cotizaciones presentadas para la adquisicion de Arts. 10 lit. ) y 40 LACAP y 368 RE-LACAP se
Bienes y Servicios por diferentes proveedores en los evaluaron con el personal idoneo del COSAM vy se
procesos de Libre Gestion . elaboraron cuadros comparativos (No aplica para
ofertantes Unicos o exclusivos).




SERENCIA : DE ADQUISICIONES

CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA

ANEXO A

(f E ) SEGUIMIENTO TRIMESTRAL

5

AREA 1 UACI
PERIODO : ENERO-MARZO 2014
No. PROPOSITOS No. ACTIVIDADES METAPROGRAWADA| . META P°:f£3’3£°5 OBSERVACIONES
9 |Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion de 22 10 45% Se han generado segin los requerimientos
Bienes y Servicios solicitados por el COSAM.
RELATIVAS AL CEFAFA

1 Cubrir las necesidades requeridas| 1 |Publicar de los requerimientos generados por las 51 73 143% Estas publicaciones se realizaron conforme lo
por el CEFAFA, a ftraves de diferentes Areas del CEFAFA para la adquisicion de establecen los articulos 10, lit. €) y 40 LACAP y 36
procesos por Libre Gestién, con Bienes y Servicios en el médulo de compras publicas RELACAP
base a los lineamientos regulados COMPRASAL para los procesos por Libre Gestién
en la LACAP, RE-LACAP,
disposiciones de Derecho Comin y| 2 |Evaiuar en coordinacion con las diferentes Areas 153 330 216% Se consideran como minimo tres (03) cotizaciones.
demas Documentos Normativos requirentes del CEFAFA las cotizaciones presentadas Arts. 10 lit. ) y 40 LACAP y 36 RE-LACAP se
emitidos por la UNAC. para la adquisicion de Bienes y Servicios por| evaluan con el personal idoneo del COSAM y se|

diferentes proveedores en los procesos de Libre elabora cuadros comparativos (No aplica para
Gestion . ofertantes (nicos o exclusivos).

3 |Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion de 87 73 84% Se generaron seguin los requerimientos solicitados
Bienes y Servicios por el COSAM.

2 Actualizar e Incrementar el Banco| 4 |Actualizar la documentacion del banco de 31 12 39% Se mantiene actualizada la informacion del Banco
de proveeedores para generar| proveedores a través de los diferentes procesos de de datos Institucional de ofertantes y contratistas.
mayores altemativas de compra, adquisicién (Licitacion Pablica, de Segundo Llamado, Art. 10, lit. j) LACAP. Este dato se d4 en funcion de
obteniendo precios y condiciones Contratacion Directa y Libre Gestion) agregada a cada los proveedores nuevos.
de compra convenientes a |la uno de los respectivos expedientes, i )

Institucion(CEFAFA-COSAM) incrementar el potencial de proveedores para los
diferentes rubros

3- |Obtener garantias en los diferentes| 5 |Realizar Ia recepcion de los diferentes tipos de 32 24 75% Para los procesos (Licitaciones, Contratacion
procesos de compra (Licitacion| garantias conforme a lo establecido en la LACAP ysu Directa de Insumos Médicos etc., Equipos) son
Publica, Plblica de Segundo| RELACAP, en los procesos de Licitacién Pdblica, de igib las Garantias de Mantenimiento de
Llamado, Contratacion Directa y Segundo Llamado, Contratacion Directa y Libre Oferta, Cumplimiento de Contrato, Buen Servicio.
Libre Gestién), con el propésito de Gestion, Para Contratacién Directa de Medicamentos,
proteger los bienes y servicios que Unicamente se exige la presentacion de la Garantia
se adquiren para el CEFAFA y para de Cumplimiento de Contrato. Capitulo IV
el COSAM "Garantias para Contratar" LACAP y Capitulo 1IvV

"Garantias Exigidas para Contratar y Anticipo"
RELACAP.

Resp
At




GERENCIA : DE ADQUISICIONES

AREA

:UACI

PERIODO _: ABRIL - JUNIO 2014

CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA

ANEXO A

SEGUIMIENTO TRIMESTRAL

No.

PROPOSITOS

I No.

ACTIVIDADES

| META PROGRAMADA

RELATIVAS AL COS;

META
EJECUTADA

PORCENTAJE DE
EJECUCION

UNIDAD DE MEDIDA

OBSERVACIONES

AM

Cubrir las necesidades requeridas
por el Comando de Sanidad
Militar, para la atencion médica de
sus Derechohabientes y
Beneficiarios, a traves del
desarrollo de procesos de compra
en las diferentes modalidades
(Licitacion ~ Publica, Licitacion
Pablica de Segundo Llamado,
Contratacion Direca y Libre
Gestion, con base a los
lineamientos regulados en la
LACAP, RE-LACAP, disposiciones
de Derecho Comin y demas
Documentos Normativos emitidos
por la UNAC.

Elaborar Bases de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontoldgico e
Industrial, Material e Instrumental Odontolégico y|
Especificaiones Técnicas para la Contratacion
Directa para Medicamentos, en coordinacion con el
COSAM

1

4

100%

Basesy
Especificaciones
técnicas

En éste Trimestre, se elaboraron las Bases de
Licitacion de segundo llamado y las
Especificaciones Técnicas de la CD02/2014.
Arts. 40 y 68 LACAP.

Realizar presentaciones en coordinacion con las
Comisiones Evaluadoras de Ofertas al Consejo
Directivo, a efecto de proponer la autorizacion y
firma de Bases de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontoldgico e
Industrial, Material e Instrumental Odontolégico y,
Contratacién Directa de Medicamentos

100%

Presentacion

Se realizaron dos presentaciones en el
Trimestre segin la continuidad de los procesos
para éste Trimestre.

Publicar Bases de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontolégico e
Industrial, Material e Instrumental Odontolégico en
periodicos de mayor circulacién, no asi la
Contratacion Directa, ya que esta Unicamente se
publica en el modulo de compras publicas
COMPRASAL, de igual forma se publican las bases
antes descritas en el sitio de compras ya citado

100%

Publicacion

No se realizé ninguna publicacion debido a que|
los requerimientos para la continuidad de los
procesos no fuerén enviados por el COSAM
para ese mes. =

Evaluar en coordinacion con las diferentes
Comisiones Evaluadoras nombradas por el
Consejo Directivo las ofertas presentadas por los
proveedores en los procesos de Licitacion Publica
y de Segundo Llamado para la adquisicion de|
Reactivos de Laboratorio Clinico, Equipo Médico
Odontolégico e Industrial, Material e Instrumental
Odontolégico y  Contratacion  Directa  de!
Medicamentos

200%

Oferta

No hay procesos de contratacién al momento
que conlleven a una evaluacion

Presentar al Consejo Directivo las
Recomendaciones de Adjudicacién resultantes de
los procesos de Licitacién Publica, Licitacion
Plblica de Segundo Llamado y Contratacién
Directa a través de las Comisiones Evaluadoras de!
Ofertas

300%

Presentacion

La CEO de medicamentos emitio el informe por
escrito (Acta), en el que hizo al Titular la
recomendacion  correspondiente.  Arts. 56
LACAP, 56 y 69 RELACAP.

Publicar en periodicos de mayor circulacion los
resultados de adjudicacién emitidos por el Consejo
Directivo, asimismo notificar e informar por escrito!
a las empresas participantes en los procesos de
Licitacion Publica y de Segundo Llamado, no asi en
los proceso de Contratacion Directa, ya que
Gnicamente se informan resultados a las empresas
adjudicadas, de -igual forma se publican los
resultados en el modulo de compras publicas
COMPRASAL

200%

Publicacién

Por ser un poceso de Contratacién Directa no se|
efectuan  publicaciones  unicamente  se
informarén los resultados a las empresas
adjudicadas




Cubrir las necesidades requeridas
por el CEFAFA, a traves de
procesos por Libre Gestion, con
base a los lineamientos regulados
en la LACAP, RE-LACAP,
disposiciones de Derecho Comin
y demas Documentos Normativos|
emitidos por la UNAC.

Actualizar e Incrementar el Banco
de proveeedores para generar|
mayores alternativas de compra,
obteniendo precios y condiciones,
de compra convenientes a lal
Institucion(CEFAFA-COSAM)

Obtener  garantias en los
diferentes procesos de compra
(Licitacion Publica, Publica de
Segundo Llamado, Contratacion
Directa y Libre Gestion), con el
proposito de proteger los bienes y
servicios que se adquiren para el
CEFAFA y para el COSAM

Publicar de los requerimientos emanados por el 15 18 50% Publicacion  |Estas publicaciones se han realizado conforme|

COSAM para la adquisicion de Bienes y Servicios, a lo establecido en los articulos 10, lit. e) y 40

previa autorizacion del Consejo Directivo en el LACAP y 57 RELACAP

mddulo de compras pulblicas COMPRASAL para

los procesos por Libre Gestién

Evaluar en coordinacion con el COSAM las 45 34 23% Cotizaciones |Se consideran como minimo tres (03)

cotizaciones presentadas para la adquisicion de cotizaciones. Arts. 10 lit. ) y 40 LACAP y 36

Bienes y Servicios por diferentes proveedores en RE-LACAP se evaluaron con el personal idoneo

los procesos de Libre Gestion . del COSAM y se elaboraron cuadros
comparativos (No aplica para ofertantes tnicos
0 exclusivos).

Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion 15 33 45% Orden de Se han generado seglin los requerimientos

de Bienes y Servicios compra solicitados por el COSAM.

RELATIVAS AL CEFAFA

Publicar de los requerimientos generados por las 51 35 143% Publicacion  |Estas publicaciones se realizaron conforme lo

diferentes Areas del CEFAFA para la adquisicidn establecen los articulos 10, lit. €) y 40 LACAP y|

de Bienes y Servicios en el modulo de compras 36 RELACAP

publicas COMPRASAL para los procesos por Libre

Gestién

Evaluar en coordinacién con las diferentes Areas 153 127 216% Cotizaciones |Se consideran como minimo tres (03)

requirentes del CEFAFA las cotizaciones cotizaciones. Arts. 10 lit. €) y 40 LACAP y 36

presentadas para‘ la adquisicion de Bienes y RE-LACAP se evaluan con el personal idoneo

Servicios por diferentes proveedores en los del COSAM y se elabora cuadros comparativos

procesos de Libre Gestion . (No aplica para ofertantes (inicos o exclusivos).

Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion 51 35 84% Orden de Se generaron segun los requerimientos

de Bienes y Servicios compra solicitados por el COSAM.

Actualizar la documentacién del banco de 34 10 39% Banco de Se mantiene actualizada la informacion del

proveedores a través de los diferentes procesos de proveedores [Banco de datos Institucional de ofertantes y

adquisicion (Licitacion Publica, de Segundo contratistas. Art. 10, lit. j) LACAP. Este dato se

Llamado, Contratacion Directa y Libre Gestion) da en funcion de los proveedores nuevos.

agregada a cada uno de los respectivos

expedientes, asimismo incrementar el potencial de

proveedores para los diferentes rubros

Realizar la recepcion de los diferentes tipos de 31 4 75% Garantias Para los procesos (Licitaciones, Contratacion

garantias conforme a lo establecido en la LACAP y Directa de Insumos Médicos etc., Equipos) son

su RELACAP, en los procesos de Licitacion exigibles las Garantias de Mantenimiento de

Publica, de Segundo Llamado, Contratacion Directa Oferta, Cumplimiento de Contrato, Buen

y Libre Gestion, Servicio. Para Contratacion Directa de
Medicamentos, d(nicamente se exige la
presentacion de la Garantia de Cumplimiento de
Contrato.  Capitulo IV "Garantias para
Contratar" LACAP y Capitulo IV "Garantias
Exigidas para Contratar y Anticipo" RELACAP.

402 308 77% 2
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ANEXO A
CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA
SEGUIMIENTO TRIMESTRAL
GERENCIA : DE ADQUISICIONES
AREA 1 UACI
PERIODO _:JULIO - SEPTIEMBRE 2014 [ B ORCENTAIEBE RS B
3 : : TRIMESTRAL
N OBJETIVOS/IPROPOSITOS Ne [ ACTIVIDADES PROGRAMACION ANUAL [ PROGRAMADA EJECUTADA | EJECUCION MEDIDA OBSERVACIONES
RELATIVAS AL COSAM "
Elaborar Bases de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de Bases Las Bases de Licitacion y las Especificaciones
1 Laboratorio Clinico,. Equipo Médico Odontoldgico e 5 2 0 0% Especificac?::mes Técnicas, se elaboraran segun los Arts. 10, 43 y|
Industrial, Material e Instrumental Odontoldgico y técnicas 44 LACAP. Las cuales se veran reflejadas en el
Especificaiones Técnicas para la Contratacion Directa Mes de Octubre aproximadamente.-
para Medicamentos, en coordinacion con el COSAM
Realizar presentaciones en coordinacién con las
Comisiones Evaluadoras de Ofertas al Consejo mh et i
Directivo, a efecto de proponer la autorizacion y firma Las ‘Bases ’de Liziacian |y E_specmcamones
de Bases de Licitacién Publica y de Segundo Llamado i Técnicas serdn elaboradas aproximadamente en
2 ; i 5 2 0 0% Presentacion (el mes de Octubre y presentadas para su
para la adquisicion de Reactivos de Laboratorio Clinico, aulorizacion &l Conseio Directivo. durante’ esel
Equipo Médico Odontoldgico e Industrial, Material e SRy )
Instrumental Odontoldgico y Contratacion Directa de i
Medicamentos
Publicar Bases de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontoldgico e| Las Bases de Licitacion y Especificaciones|
Industrial, Material e Instrumental Odontoldgico en Técnicas se publicaran segun lo disponen los
3 |periodicos de mayor circulacién, no asi la Contratacién 5 1 0 0% Publicacion Arts. 49 LACAP, 47 y 48 RELACAP, unavez
Directa, ya que esta Unicamente se publica en el hayan sido elaboradas por la CEO y presentadas
modulo de compras publicas COMPRASAL, de igual para autorizacion ante el Consejo Directivo.
B forma se publican las bases antes descritas en el sitio
Cubrir las necesidades requeridas dRcomprasyatcliado
por el Comando de Sanidad Militar, Evaluar en coordinacion con las diferentes Comisiones
para la atencion médica de sus Evaluadoras nombradas por el Consejo Directivo las Las Comisiones evaluadoras de Ofertas serdn
Derechohabientes y Beneficiarios, a ofertas presentadas por los proveedores en los nombradas aproximadamente, durante los meses
traves del desarrollo de procesos de 4 |Procesos de Licitacion Publica y de Segundo Llamado 5 1 0 0% Oferta de Octubre y Noviembre , periodo durante el
compra en las diferentes para la adquisicién de Reactivos de Laboratorio Clinico, cual, coomenzaran a realizar su trabajo de
1 modalidades  (Licitacion  Plblica, Equipo Médico Odontolégico e Industrial, Material e evaluacion, segln el Proceso de contratacion
Licitacion  Publica de Segundo Instrumental Odontolégico y Contratacion Directa de que corresponda,
Llamado, Contratacién Direca y Libre Medicamentos
Gestién, con base a los lineamientos —— - - —
regulados en la LACAP, RE-LACAP, Presentar'al Qpnsejo Directivo las Recomendaciones Las dlfereplesl comisiones evaluadoras_ de|
disposiciones de Derecho Comin y de Adjudicacion resultantes de los procesos de ofertas, regahzar;n las respectivas pre.sentacmnes
demas Documentos Normativos| 2 [Licitacién Publica, Licitacion Publica de Segundo 5 2 0 0% Presentacion |de Licitacion Publica y de Contratacion Directa alf .
emitidos por la UNAC. Llamado y Contratacién Directa a través de las Consejo Directivo, durante los meses de
Comisiones Evaluadoras de Ofertas Noviembre y Diciembre.
Publicar en periodicos de mayor circulacion los
resultados de adjudicacion emitidos por el Consejo
Directivo, asimismo notificar e informar por escrito a las
empresas participantes en los procesos de Licitacion bl ) "
6 [Publica y de Segundo Llamado, no asi en los proceso 5 2 0 0% Publicacion i I:I‘ fecha no hay adiudicaciones pendientes de
de Contratacion Directa, ya que unicamente se pLDicer
informan resultados a las empresas adjudicadas, de
igual forma se publican los resultados en el modulo de
compras publicas COMPRASAL
Publicar de los requerimientos emanados por el
COSAM para la adquisicion de Bienes y Servicios, Estas publicaciones se han realizado conforme a
7 |previa autorizacién del Consejo Directivo en el mddulo 68 15 19 127% Publicacion lo establecido en los articulos 10, lit. e) y 40
de compras publicas COMPRASAL para los procesos LACAP y 57 RELACAP
por Libre Gestion
Evaluar en coordinacion con el COSAM las S;izaz%ﬁséger:’r\ts fg'”':"e) m‘:émfj\c ;';5 SB(ORBE)
8 colizaciones presentadas para la adquisicion de Bienes 210 45 62 138% Cotizaciones  |LAG API o e'valua.ron cc;n er SreaRa | do):xeo del
y Servicios por diferentes proveedores en los procesos p 4
de Libre Gestion . COSAM vy se elaboraron _c:t_xadros comp_aranvos
(No aplica para ofertantes tnicos o exclusivos).
Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion de Se han generado segun los requerimientos|
5 | Facasy Saviis 68 15 19 127% Orden de compra 9 g 4

solicitados por el COSAM.



ANEXO A
CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA
SEGUIMIENTO TRIMESTRAL

GERENCIA : DE ADQUISICIONES

AREA : UACI

FERIODO_ JULI0 - SEPTIENBRE 2014 i TRIMESTRAL | PORCENTAJE DE UNIDAD DE

N OBJETIVOS/PROPOSITOS N l ACTIVIDADES PROGRAMACION ANUAL PROGRAMADA EJEGUT, AD:IA EJECUCION MEDIDA OBSERVACIONES
RELATIVAS AL CEFAFA

1 Cubrir las necesidades requeridas| 1 |(Publicar de los requerimientos generados por las|
por el CEFAFA, a traves de procesos diferentes Areas del CEFAFA para la adquisicion de Estas publicaciones se realizaron conforme lo
por Libre Gestion, con base a los Bienes y Servicios en el médulo de compras publicas 204 51 42 82% Publicacién  |establecen los articulos 10, lit. @) y 40 LACAP y
lineamientos regulados en la LACAP, COMPRASAL para los procesos por Libre Gestion 36 RELACAP
RE-LACAP, disposiciones de -

Derecho Comdin y demas| 2 [Evaluar en coordinacion con las diferentes Areas & 2
Documentos Normativos emitidos por| requirentes del CEFAFA las cotizaciones presentadas 58 cpns:deran como minimo _ tres  (03)
la UNAC. la adquisicion de Bienes y Servicios por diferentes e cotizaciones. Arts. 10it. e) y 40 LACAP y:36 RE
pars q ¥IDE PO 612 153 111 73% Cotizaciones  |LACAP se evaluan con el personal idoneo del
proveedores en los procesos de Libre Gestion . -
COSAM y se elabora cuadros comparativos (No
aplica para ofertantes unicos o exclusivos).
3 |Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicién de : Se generaron segin los requerimientos
Bienes y Servicios o at 4 B2 Orden de compra solicitados por el COS?AM.

2 Actualizar e Incrementar el Banco de| 4 Actualizar la documentacion del banco de proveedores
proveeedores para generar mayores a través de los diferentes procesos de adquisicion . . 5 i
alternativas de compra, cbteniendo, (Licitacién Publica, de Segundo Llamado, Contratacién e je;n?ntleinifctpahziaga Iaf n:tforrtnacron df' ?a;wco
precios y condiciones de compra Directa y Libre Gestion) agregada a cada uno de los 128 33 2 6% S ce o0S] Nstitucional de cfertantas y conyiats as;
convenientes a la respectivos expedientes, asimismo incrementar el proveedores A, 10, Iit. j) LACAP. Este dato se da en funcion
Institucién(CEFAFA-COSAM) potencial de proveedores para los diferentes rubros de los proveedores nuevos.

3 Obtener garantias en los diferentes| 5 Realizar la recepcion de los diferentes tipos de Para los procesos (Licitaciones, Contratacién
procesos de compra (Licitacion garantias conforme a lo establecido en la LACAP y su Directa de Insumos Médicos etc., Equipos) son
Plblica, Publica de Segundo RELACAP, en los procesos de Licitacion Publica, de exigibles las Garantias de Mantenimiento de
Llamado, Contratacion Directa y Libre| Segundo Llamado, Contratacion Directa y Libre Oferta, Cumplimiento de Contrato, Buen Servicio.
Gestion), con el propssito  de Gestion, 3 Para Contratacién Directa de Medicamentos,
proteger los bienes y servicios que se i 27 2 A% Garantias Unicamente se exige la presentacion de |a
adquiren para el CEFAFA y para el Garantia de Cumplimiento de Contrato. Capitulo
COSAM IV “Garantias para Contratar’ LACAP y Capitulo

IV "Garantias Exigidas para Contratar ¥ Anticipo"
P ey RELACAP.
SUVE LS Total 1,635




ANEXO A
CGENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA
\ SEGUIMIENTO TRIMESTRAL
GERENCIA  : DE ADQUISICIONES
AREA : UACI
PERIODO :OCTUBRE-DICIEMBRE 2014
o o A L TRIMESTRAL | PORCENTAJE DE UNIDAD DE
N OBJETIVOS/PROPOSITOS N l ACTIVIDADES PROGRAMACION ANUAL PROGRAMADA [ EJECUT, ADA—] EJECUCION MEDIDA OBSERVACIONES
RELATIVAS AL COSAM
1 S;bg: Cliin;chﬂgagz;dr:gumﬁ:f Elaborar Bases de Lfcitaczién_ 'Pl]bﬁca y de Segundo
para la atencion médca de sus Llamado para la adquisicin de Reactivos de B Las Bases de Licitacion y las Especificaciones
2 : 8 Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontolégico e _ 588 Y. . . | Taenicas fed aiaborerdn segun los Arts. 10, 43
erechohabientes y Beneficiarios, a| 1 Industrial, Material Inst tal Odontolégi 5 0 6 #;DIV/0! Especificacione :
traves del desarrollo de procesos de ndustrial, Material e Instrumenta lontolégico y stécnicas | 44 LACAP. Las cuales se veran reflejadas en
compra o las  diferentes Especificaiones Técnicas para ia. Contratacion Directa el Mes de Octubre aproximadamente. -
modalidades  (Licitacion  Pablica, para Medicamentos, en coordinacién con el COSAM
Licitacion  Publica de  Segundo Realizar presentaciones en coordinacion con Ias
Llamado, Contratacion Direca y Libre| Comisiones Evaluadoras de Ofedas al Consejo| el A
Gestidn, con base a los lineamientos Directivo, a efecto de proponer la autorizacién y firma Las Bases de Licitacion y Especificaciones
regulados en la LACAP, RE-LACAP, de Bases de Licitacion Publica y de Segundo Liamado ,|Técnicas seran elaboradas aproximadamente
disposiciones de Darectio Comin y| 2 (rara la adquisicion de Reaictivas de Laboratorio Clinico, 5 0 6 #Divio! Presentacidn en el mes de Octubre y presentadas para su
demas  Documentos Normativos Equipo Médico Odontoldgico e Industrial, Material o : autorizacién al Gonsejo Directivo durante ese
emitidos por la UNAC. Instrumental Odontolégico y Contratacion Directa de MisMo:mes.
Medicamentos
Publicar Bases de Licitacion Publica y de Segundo
Llamado para la adquisicion de Reactivos de g s 2 5
Laboratorio Clinico, Equipo Médico Odontoldgico e !I‘fs Bases deblll.u:llacmneyz ﬁsPSf;ﬁgiS:'}i:
Industrial, Material e Instrumental Odontoldgico en Azcnrizsi:c;&up 'ifan:BgEE&CAg el
3 |periodicos de mayor circulacion, no asi la Contratacion 6 1 6 600% Publicacién > . g Y J
Directa, ya que esta Unicamente se publica en el hayan sido elaboradas por la CEOQ Y
- : ¢ tadas para autorizacion ante el Consejo
madulo de compras publicas COMPRASAL, de igual RS
forma se publican las bases antes descritas en el sitio Directivo.
de compras ya citado
Evaluar en coordinacion con las diferentes Comisiones
Evaluadoras nombradas por el Consejo Directivo las Las Comisiones evaluadoras de Oferas seran
ofertas presentadas por los proveedores en los nombradas aproximadamente, durante los
4 |Procesos de Licitacién Publica y de Segundo Liamado 5 1 4 400% Oferta meses de Octubre y Noviembre , periodo|
para la adquisicion de Reactivos de Laboratorio Clinico, durante el cual, coomenzaran a realizar su|
Equipo Médico Odontoldgico e Industrial, Material e trabajo de evaluacién, segin el Proceso de
Instrumental Odontologico y Contratacién Directa de contratacién que corresponda.
Medicamentos
Presentar al Consejo Directivo las Recomendacicnes Las diferentes comisiones evaluadoras de
de Adjudicacion resultantes de los procesos de ofertas, realizaran las respectivas
5 |Licitacion Pdblica, Licitacién Publica de Segundo, 5 1 4 400% Presentacion (presentaciones de Licitacion Publica y de
Llamado y Contratacion Directa a través de las| Contratacién Directa al Consejo Directivo,
Comisiones Evaluadoras de Ofertas durante los meses de Noviembre y Diciembre.
Publicar en periodicos de mayor circulacion los
resultados de adjudicacion emitidos por el Consejo
Directivo, asimismo notificar e informar por escrito a las
empresas participantes en los procesos de Licitacion R i
6 |Publica y de Segundo Llamado, no asi en los proceso 5 0 6 #DIV/0! Publicacion Ala .fecha no hay adjudicaciones pendientes de
de Contratacion Directa, ya que Unicamente se publicar
informan resultados a las empresas adjudicadas, de
igual forma se publican los resultados en e maddulo de
compras publicas COMPRASAL
Publicar de los requerimientos emanados por el
COSAM para la adquisicion de Bienes y Servicios, Estas publicaciones se han realizado conforme
7 |previa autorizacion del Consejo Directivo en el médulo 68 16 30 188% Publicacién |a lo establecido en los articulos 10, lit. e) y 40
de compras puiblicas COMPRASAL para los procesos LACAP y 57 RELACAP
por Libre Gestion
Se consideran como minimo tres (03)
Evaluar en coordinacion con el COSAM las colizaciones. Arts, 10 lit. @) y 40 LACAP y 36
cotizaciones presentadas para la adquisicién de Bienes H RE-LACAP se evaluaron con el personal
g ¥ Servicios por diferentes proveedores en los procesos 210 Z, =0 93% Colizaciones idoneo del COSAM y se elaboraron cuadros
de Libre Gestion . comparativos (No aplica para ofertantes tinicos
0 exclusivos).
g |Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion de 68 16 30 188% Ordende  Se han generado segin los requerimientos
Bienes y Servicios 4 compra solicitados por el COSAM
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ANEXO A
CENTRO FARMACEUTICO DE LA FUERZA ARMADA
SEGUIMIENTO TRIMESTRAL
GERENCIA : DE ADQUISICIONES
AREA : UACI
PERIODO :OCTUBRE-DICIEMBRE 2014
o o 5 TRIMESTRAL PORCENTAJE DE UNIDAD DE
N OBJETIVOS/PROPOSITOS ' N ] ACTIVIDADES ' PR EJECUCION MEDIDA OBSERVACIONES
RELATIVAS AL CEFAFA
{i Wlicar d? fos requerimientos generados por las Estas publicaciones se realizaron conforme lo
diferentes Areas del CEFAFA para la adquisicion de - 2 ;
Cubrir las necesidades requeridas| ' |Bienes ¥ Servicios en el médulo de compras publicas 204 1 46 90% Publicacion | establecen los articulos 10, it ¢) y 40 LACAP y
por el CEFAFA, a traves de procesos COMPRASAL para los procesos por Libre Gestion 36 RELACAP
par Lo Cosién; ‘aon bese. & fos Se consideran como minimo tres (03)
1 ganeﬂuggtg‘s reglgiaszzzi;r;[:ae:A CA;;‘ Evaluar en coordinacién con .Ias diferentes Areas cotizaciones. Arts. 10 lit. €) y 40 LACAP y 38|
Derecho  Comin’ y  demas| p [feduirentes del _C_!EZAFA las cotizaciones presentadas 512 153 %0 50% Cotizaciones |RE-LACAP se evaluan con el personal idoneo
Documentos Normativos emitidos por para la adquisicién de Bienes y Sgnm:ros por diferentes del CO_SAM y se elabora cqaqros
la UNAC. proveedores en los procesos de Libre Gestidn . comparativos (No aplica para ofertantes unicos
0 exclusivos).
3 Elaborar Ordenes de Compra para la adquisicion de 204 51 46 90% Ordende [Se generaron segun los requerimientos
Bienes y Servicios compra solicitados por el COSAM.
Aclualizar e Incrementar el Banco de Actualizar la documentacion del banco de proveedores
proveeedores para generar mayores, a través de los diferentes procesos de adquisicion Se mantiene actualizada la informacién dell
2 alternativas de compra, obteniendo 4 (Licitacién Publica, de Segundo Llamado, Contratacién 128 2 2 6% Bancode |[Banco de datos Institucional de ofertantes y|
precios y condiciones de compra Directa y Libre Gestion) agregada a cada uno de los proveedores |contratistas. Art. 10, lit, j) LACAP. Este dato se
convenientes a la respectivos expedientes, asimismo incrementar el da en funcién de los proveedores nuevos.
Institucion(CEFAFA-COSAM) potencial de proveedores para los diferentes rubros
Para los procesos (Licitaciones, Contratacion
Obtener garantias en los diferentes Directa de Insumos Médicos etc., Equipos) son
procesos de compra (Licitacion . i . exigibles las Garantias de Mantenimiento de
Publica, Pubica de Segundo Rear:zt:_ar la ;ecepmo? det l:zlas ‘dd"ere?tefA élz:s de ofegrta, Cumplimiento de Contrato, Buen
Llamado, Contratacién Directa y Libre| garantias conforme a lo establecido en la i Y BU - Servicio. Para Contratacion Directa de|
3 o e 5 |RELACAP, en los procesos de Licitacion Pdblica, de 11 22 28 127% Garantias 4 Pt )
Gestion), con el propésito de iz i 3 Medicamentos, (nicamente se exige |la
i Az Segundo Llamado, Contratacién Directa y Libre : 5 i
proteger los bienes y servicios que se Gestion presentacion de la Garantia de Cumplimiento
adquiren para el CEFAFA y para el ! de Contrato. Capitulo IV "Garantias para
COSAM Contratar* LACAP y Capitulo |V "Garantias
Exigidas para Contratar y Anticipo" RELACAP.
1,635 398 354 #DIV/0!

Elaberado Por:;
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